Programa EsttURV 2025

TITOL Think big: innovacié tecnologica, diners i éxit — la teva ruta
cap a una mentalitat emprenedora

Dia 1 — La mentalitat de milionari i el poder de la innovacidn en el sector TIC (4h)
¢ Que diferencia els innovadors d’exit de la resta?

e Com pensen els emprenedors? (Mentalitat de creixement vs.mentalitat fixa)

¢ Casos d’exit: Startups i unicorns tecnologics

D 5@ Taller: Creativitat i resolucié de problemes tecnologics

Dia 2 — De la idea a la innovacié tecnologica (4h)

 Design Thinking aplicat al sector TIC

¢ De la programacié a la solucié: Com identificar necessitats reals

o 5@ Activitat: Creacio d’un model de negoci digital amb Lean Canvas

Dia 3 —Tecnologia i diners: educacié financera per a emprenedors (4h)

¢ Model de negoci vs. Finangament: Com fan diners les empreses tecnologiques?

¢ Fonts de finangament per a startups TIC (venture capital, acceleradores, crowdfunding)

« Els diners donen la felicitat? Reflexio sobre la riquesa i el benestar

e Els cursos s’aprovaran tenint en compte la limitacié pressupostaria, els ambits de coneixement, la resposta
obtinguda en anteriors edicions, i la prioritzacié del propi centre

¢ Educacidé financera 101: Estalvi, inversio i com fer que els diners treballin per tu

e La psicologia de la despesa i la llibertat financera

o R Taller 1 : Simulaci6 d'inversi6 i valoracié d’startups

. 5@ Taller 2: Com comencar a construir riquesa des de jove

Dia 4 — Pitching i branding per a productes tecnologics (4h)

e Com presentar i vendre una solucié tecnologica?

¢ La importancia del branding personal i la comunicacio efectiva

« Branding i UX/UL: Per qué la imatge i I'experiéncia d’usuari sén clau
o 8 Activitat: Elevator Pitch Challenge — Ven la teva idea en 1 minut

Dia 5 — Del projecte al mercat: Pla d’Acci6 (4h)

e Com transformar una idea TIC en una startup viable?

e Oportunitats en el sector TIC: Networking i acceleradores

« R Repte Final: Creacid i presentacié del Pla d’Innovacié Tecnoldgica




